
ЗАДАНИЯ С КЛЮЧАМИ ИЗ ФОНДОВ ОЦЕНОЧНЫХ СРЕДСТВ ПО ДИСЦИПЛИНЕ 
«ПСИХОЛОГИЯ ОБЩЕНИЯ»
ПО ОСНОВНОЙ ПРОФЕССИОНАЛЬНОЙ ОБРАЗОВАТЕЛЬНОЙ ПРОГРАММЕ 
ВЫСШЕГО ОБРАЗОВАНИЯ - ПРОГРАММЕ БАКАЛАВРИАТА ПО НАПРАВЛЕНИЮ ПОДГОТОВКИ 37.03.01. ПСИХОЛОГИЯ (НАПРАВЛЕННОСТЬ (ПРОФИЛЬ) ПРОГРАММЫ БАКАЛАВРИАТА 
«ПСИХОЛОГИЧЕСКОЕ КОНСУЛЬТИРОВАНИЕ»)

КОМПЕТЕНЦИИ:
ОПК-6 - Способен оценивать и удовлетворять потребности и запросы целевой аудитории для стимулирования интереса к психологическим знаниям, практике и услугам
ОПК-7 - Способен поддерживать  уровень профессиональной компетенции, в том числе за счет понимания и готовности работать под супервизией    
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	Содержание вопроса
	Правильный ответ
	Проверяемая компетенция

	1. 
	Восприятие людьми друг друга характеризует 
1. Перцептивную сторону общения 
2. Интерактивную сторону общения 
3. Информационную сторону общения 
	1
	ОПК-6 

	2. 
	Какой вид общения требует развития мимики, жестов, эмоциональности 
1. Непосредственное; 
2. Опосредственное; 
3. Вербальное; 
4. Невербальное.
	4
	ОПК-6 

	3. 
	Умение постоять за себя в межличностных отношениях, защищая свои права и уважая права других 
1. Агрессивное поведение 
2. Ассертивное поведение 
3. Пассивное поведение
	2
	ОПК-6 

	4. 
	Отсутствие согласия между общающимися: 
1. Интроверсия
2. Конфликт
3. Экстраверсия
	2
	ОПК-6 

	5. 
	Основные механизмы познания другого человека: 
1. Эмпатия 
2. Рефлексия 
3. Идентификация
4. Аттракция
	1,2,3
	ОПК-6 

	6. 
	Поведение, при котором для достижения своих целей люди позволяют себе нападки на окружающих, не принимая во внимание ситуацию и не считаясь с чувствами и правами других людей 
1. Агрессивное 
2. Ассертивное 
3. Пассивное
	1
	ОПК-6 

	7. 
	Перцептивная сторона общения включает в себя 
1. Проявление тревожности 
2. Демонстрацию креативного поведения 
3. Процесс формирования образа другого человека
	3
	ОПК-6 

	8. 
	Действия, предпринимаемые общающимися между собой людьми в отношении друг друга и их реакции друг на друга
	интерактивная сторона общения
	ОПК-6 

	9. 
	Взаимодействие людей друг с другом, в ходе которого они обмениваются между собой информацией и оказывают влияние друг на друга
	общение
	ОПК-6 

	10. 
	Индивидуально своеобразные способы или манеры общения, характерные для разных людей
	стиль общения
	ОПК-6 

	11. 
	Обмен информацией между общающимися людьми…
	коммуникативная сторона общения
	ОПК-7 

	12. 
	Аспекты общения, связанные с восприятием и пониманием друг друга общающимися людьми …
	перцептивная сторона общения
	ОПК-7 

	13. 
	Общение, в ходе которого люди ставят и решают вопросы, связанные с их работой или профессиональной деятельностью
	деловое общение
	ОПК-7 

	14. 
	Характеристика делового общения:
1. партнёр в деловом общении выступает как личность, значимая для субъекта
2. общающихся людей отличает хорошее взаимопонимание в вопросах дела
3. основная задача делового общения – продуктивное сотрудничество
4. все ответы правильные 
	4
	ОПК-7 

	15. 
	Обратная связь это:
1. препятствует коммуникативному процессу
2. способствует коммуникативному процессу 
3. иногда способствует, а иногда препятствует коммуникативному процессу
4. все ответы правильные
	2
	ОПК-7 

	16. 
	К эффективным приёмам слушания относят:
1. активная поза слушающего
2. умение задавать уточняющие вопросы
3. активное слушание
4. нерефлексивное слушание 
	1,2,3
	ОПК-7 

	17. 
	Что относят к правилам эффективного слушания?
1. перестаньте говорить
2. будьте терпеливы
3. задавайте вопросы
4. планируйте беседу 
	1,2,3
	ОПК-7 

	18. 
	Если дистанция между общающимися составляет 0,51…1,2 м – это дистанция:
1. интимная
2. социальная
3. личная 
4. публичная
	3
	ОПК-7 

	19. 
	Если дистанция между общающимися составляет 0…0,5 м – это дистанция:
1. публичная
2. социальная
3. интимная
4. личная
	3
	ОПК-7 

	20. 
	Если дистанция между общающимися составляет более 3,6 м – это дистанция:
1. интимная
2. личная
3. социальная
4. публичная
	4
	ОПК-7 



